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业务合作推介

常州德毅新材料科技有限公司



常州德毅新材料科技有限公司

CONSTRUCT MACHINERY COMPANY

常州德毅新材料科技有限公司专注于特种高性能工程塑料（聚醚酰亚
胺PEI、聚醚醚酮PEEK、聚酰亚胺PI、聚酰胺亚胺PAI、聚苯硫醚
PPS等）为主要基材进行复合改性研发、检测、生产和销售，同时为
客户提供精准的塑料材料定制化开发生产、检测服务。公司先后通过
ISO9001质量体系认证、GJB9001C武器装备质量体系认证和
ISO14001环境管理体系认证以及ROHS、REACH、FDA等产品认
证，已被授予科技型中小企业和江苏省高新技术企业。证，已被授予科技型中小企业和江苏省高新技术企业。

常州德毅新材料科技有限公司积累多年特种塑料行业经验，同时对塑
料挤出加工设备进行创新改良，“小而精”的公司管理构架使我们完
全可以富有创意的为客户定制各种高性能改性塑料服务。公司开发生
产的塑料合金材料得到最终使用客户高度认可，已成功应用到中国电
科、航天科工、中船重工、华为技术、中国兵器系统等1500多家客
户产品中。



01
国外同类材料价格普遍偏高、交期慢、经常缺货，疲
于市场上找货，很难稳定维持好最终客户；

02
国外同类材料到客户手中经历的环节多，推高价格；
客制化（如试制、配色等）要求较多（价格、数量、
交期），实现难度相当大；

行业痛点

交期），实现难度相当大；

03
国外材料来源多样、仿冒假冒成本低，购买风险大，
所以很容易在市场上购买到低价低劣的品牌假货，自
己受害、客户那边也同样受到影响；

04
国内专业生产厂家少、规模小、质量无从保证，我司
多年来一直致力于这一狭小的特种工程塑料市场经营，
行业经验丰富，行业资源广；



倒手国外品牌

品牌保障、市场认可度高、价格对高端
终端客户有粘着性和信任感，市场购买
来源广（几乎每家材料经营户好像均有

经营DYPLAS品牌

1、我们可以按需定制，订单数量不限，
相较名企，我们显得土气，也更接地气；
解决客户需求是硬道理。

2、业务成交手续简单、售后服务响应
来源广（几乎每家材料经营户好像均有
这些货源）、国外品牌，质量容易让客
户放心、依托国外品牌终端客户产品卖
点好。

2、业务成交手续简单、售后服务响应
快捷，让客户方便、省心、放心；

3、小而精管理架构和创新技术，使我
司材料价格优势明显，让客户得到实惠；

4、质量稳、交期快、价格优、认证资
料齐全，我们更了解客户所需；



DYPLAS材料卖点

Q1 Q2 Q3 Q4

常州德毅新材料科技有限公司针对全球同类竞品
缺陷致力于开发、生产“少而精”的产品，凭借
卓越品质、差异化规格、接地气合理价格、国际
化认证、快速交期使我司生产系列高性能特种工
程塑料复合材材已被众多知名企业和国外客商采
购选用。

源头优势
我们拥有原材料配方研发、

生产工艺技术和设备、检测

实验设备等保证我们货源稳

定、不受外部市场波动影响。

差异化优势

我们主要是针对国内外同

类材料的短板进行开发、

生产，保证我们材料在功

能上能够形成局部优势

坚持生产工艺成熟的材料、

避免品种多元化、确保质量

容易把控。通过长期生产单

一产品确保产品质量稳定、

生产质量成本明显降低。

品质保障 持续发展
我司一直关注特种工程塑料
行业发展，相继开发多款新
材料顺应行业未来发展，为
客户未来高要求产品提供解
决方案。

.



合作优势

• 我们拥有特种工程塑料改性全套生产能力、检

测能力、小而精管理流程保证高效订单交付，

通过网络平台，我们完全可以变成客户仓库

• 我们可以依据客户产品使用要求，为客户定制化改

性、颜色等服务，保证客户成本和产品独创性，公

司与多家知名大学合作，行业资源丰富

货源有保障 定制化服务

• 我们公司拥有多年行业，拥有年轻有朝气的

专业团队，恪守“快捷、诚信、专业”服务

理念

• 我们一直从材料配方、工艺流程、生产管理

源头上进行优化，确保“品质好、价格优”

产品卖点落地。

成本有优势品牌有保障



合作方式
合作方式 合作对象 备注

A 区域代理

◆有较深厚的工程塑料行业背景、对我司材料有深
刻认识和信心；
◆公司具有一定规模，拥有专业业务团队；
◆销售量预保证

◇我司相关材料信息实现完成共享（库存、开发新
品进展等）；
◇配合贵司定制化开发、生产；
◇贵司客户审厂来访接待；
◇材料培训服务和现场工艺安排；
◇营销宣传贵公司信息；

B 授权经销

◆有一定的客户资源、对工程塑料行业所用材料有
一定了解；
◆公司有一定规模和工程塑料行业营销经验；

◇贵司客户审厂来访接待；
◇材料培训服务；
◇营销宣传贵公司信息

C 让利分销

材料经营商、个体户 ◇技术资料提供；
◇材料技术咨询服务

D OEM代工

不限 工程塑料定制化改性、生产服务，塑料材料样件注
塑、性能检测、鉴定等

备注：1、考虑到我司目前需要生存，如果没有一定年销售量保证和约束，全权委托代理处理业务，我司生存和发展将相当被动；2、
我们会在全国范围内需求合作4-6家经销商，通过1年左右发展，如果某家达到一定销售量，我司会全权将销售业务委托，以进行全
面互补合作，实现“专业的人做专业的事”3、D-C-B-A的权级是有区别的，利益分配是有差距的。



• 合作利益分配问
题（A、B类合作）

问题点 解决方法

代理销售开发出来客户，到期终止合作后，
客户继续购买德毅材料，所获利益如何计
算？

考虑到操作性，我们要求客户在半年内落单还是需要
通过贵司转给我司，以保贵司仍获利半年。

代理销售到一定规模，担心我司断供怎么
办

正常情况下这种情况没有可能，我们未来更希望有销
售能力商家参与到我司内部管理，通过参股实现高度
捆绑，大蛋糕更应该分享

商业道德+利益制衡



1 2

3 4

您是经营工程塑料的小型企业，可以考虑成为我司特种工程塑料
在该片区代理点，这样贵司产品结构和品种更加丰富。

基本条件：可以独立承担民事责任，从事塑料销售服务的企业；
可以独立为用户开具合法有效的票据；拥有固定的办公场所，可
以陈列产品及接待客户；

基本优势：资源完全共享、统一技术支持、市场价格保护，基本
无风险。

您地处发达地区、客户资源丰富、从业经验丰富，想寻求一份兼职或自由工
作，那可以考虑与我司合作，以我司办事处身份进行业务运作。

基本条件：拥有固定的办公场所和联系方式，可以陈列产品及接待客户；

基本优势：我司统一宣传和交流流程、统一报价和帐款往来，只需维护客户
和开拓客户，无任何意外风险。

开放共赢

3 4
您经营的公司只是想多一个进货渠道，比较一下差价优
势，那可以考虑将我司作为一个备用有实力的进货渠道

基本优势：无须到处搜寻货源、我司货源充裕、质量稳
定、价格优势明显；

您具有独特的特种工程塑料改性技术、配方和货源，但在
拓展市场方面精力和经验不足，也可考虑与我们合作。

基本条件：具有工厂实体和设备、遵循基本商业规则、能
够配合我司进行OEM生产代工；

基本优势：我司服务流程规范完善、客户群广泛、品牌效
应显著、技术服务能力强



合作流程

相互了解

专属二维码
随时同步查询我司材料库、远

协议签订
合作落地

简单、互利、多赢

随时同步查询我司材料库、远
程实时查看我司现场（生产车
间、检测、仓库等）

客户导流
我司通过网络平台、展会吸纳
的客户将根据区域导流到相关
合作方

价格竞争
我司不直接参与终端客户销售，
即使客户咨询价格，我司市场报
价也会高于市场指导价，便于陪
衬客户有对比参照。



扫码注册、期待合作

我们热忱期待您的合作、共同发展
电话： 18602517685    13775034358 


